€SCUELA Solicitud

fotografia

: E€UROPEN . .,
T el deadmisidon

El presente cuestionario pretende evaluar su perfil de aptitud y actitud frente a las exigencias de los dis-
tintos programas formativos impartidos por ESCUELA EUROPEA DE NEGOCIOS. Con el fin de garantizarle
en lo posible un alto grado de satisfaccion, le rogamos que realice las tareas propuestas en esta solicitud
con total sinceridad y manifestando su manera de pensar hoy sobre las cuestiones que a continuacion le
proponemos. Todos sus datos seran tratados con la mayor confidencialidad y profesionalidad por nuestro
Departamento de Admisiones.
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Programa que solicita

0 M.B.A. (Postgrado)

[0 M.B.A (Executive)

[0 Master en Comunicacion, Liderazgo Corporativo.

[J Master en Gestion y Direccion de Recursos Humanos.

[0 Master en Direccion Comercial y Marketing Integral.

[0 Master en Gestion del Medio Ambiente.

[0 Master en Logistica Integral (Aprovisionamiento, Compras y Transporte).
[0 Master en Gestion de la Calidad.

[J Curso Superior en Management y Direccion General

[0 Curso Superior en Direccion Comercial Internacional

[ Curso Superior en Direccion Relacional y Comunicacion.
[0 Curso Superior en Direccion Estratégica y Marketing

Proceso de seleccion

Tras recibir la informacion pertinente del programa por Ud. escogido, y contrastada con otras posibilida-
des, si su interés por las ventajas que le ofrecemos en ESCUELA EUROPEA DE NEGOCIOS es razonable-
mente alto, le invitamos a participar en el proceso de selecciéon con el que escogemos a los futuros inte-
grantes del programa.

Queremos que sea consciente de que la realizacion del programa formativo va a suponer una fuerte inver-
sion en su porvenir profesional. Dicha inversion no es solamente de caracter econémico sino de ilusion y de
tiempo y, como cualquier inversion, debe ser meditada y razonada para que los resultados sean lo mas pro-
ximo a los esperados.

ESCUELA EUROPEA DE NEGOCIOS ha disefado los perfiles de aptitud y de actitud necesarios para cada
programa que imparte, buscando entre los candidatos interesados a los que mejor cumplen dichos perfiles,



con el fin de lograr el grupo de alumnos mas homogéneo posible para cada programa y que cada uno los
alumnos se sienta integrado en el grupo conservando su personalidad.

A continuacion le invitamos a responder a una serie de cuestiones que responden a su actitud y motiva-
ciones frente a su formacion y desarrollo profesional. Le pedimos una colaboracion activa, sincera y com-
prometida para que la decision final sea satisfactoria entre Usted y nuestro equipo de orientadores sea cual
sea su sentido.

Datos personales

APEllidOS Y NOMBIE:. ...ttt ettt et st e e b ea s e st e s b en s e enenanens
Fecha Nacimiento:..........cooiiiiiiiiiiiiiiiicn e, Edad:......c.ceenvunennnn .. Sexo: V O H O

Nacido en: Ciudad...........c.ccoeiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiin, ProvinGia:......cccooviiiiiiiiiiiniiiiiiinnn
PaiS:. i Estado Civili....o.ovieiiiiiiiiiiii
D.N.l./Pasaporte:..........ccceeviviviiiinininnnne. Profesion:......cciuiiiiiiiiii e

Calle:. ..o [\ Piso:............ Puerta..................
Poblacion:.......cceeeiiiiiiiiiiiiir e Provincia:......ccccveviiiiiiincininninenens Codigo Postal..........cccc...eeee
PaiS:..cciiiiiiiiiiiiii Tfno. contacto:........c..cevvunvveninniinns Tfno. movili......ccoovveviiiniinnn,
€-MaAil PAFHICUIAI: ..oeititii ettt e e s e b et e e

Direcciodn particular durante el curso (si es distinta de la anterior)

Calle:. ..ot N i PisO:..ccceuvviinnninnnnes Puerta...............
Poblacion:......ccoeviiiiiiiiiiiirr e Provincia:.....cccooeviviviiininininnnnnns Codigo Postal........cccccvvevenvennennnnns
PaiS:..ccciviiiiiiiiii e Tfno. contacto:.................... Tfno. MOVili....cocoiviiiiiiiiiiiiniiiians
E-MAIl PAFLICUIAN: ...oeee i et e e e ettt et ettt aeasaenetesaasassensanensnsnsnsensensensenssnssnssnssnsenenses

Estudios Superiores

Titulacion obtenida Especialidad Universidad Ciudad Ao Inicio

Terminacion




Otros Estudios de Enseilanza Reglada

Titulacion obtenida Especialidad Universidad Ciudad Ao Inicio

Terminacion

Otros cursos y/ o seminarios, (indique fecha de comienzo y niumero de horas):

Conocimiento de idiomas

Bilingue Muy bueno Bueno Regular Basico
Inglés O O O O O
Francés O (] O O O
Aleman O O O O O
Otros.... O O O O O

Experiencia profesional

1. ¢ Trabaja actualmente?

si O NO [ NUNCA HE TRABAJADO [

2. Actividad que desarrolla o desarrollaba en dicho puesto:



3. Nombre de la empresa, institucion u organizacion para la que trabaja o trabajaba:

5. Dimension de la empresa:

Pequeia [ Mediana [ Grande [1 Internacional [ Multinacional [J

6. Nimero de aios en dicha empresa

1.¢Cuales son sus aficiones, actividades e intereses actuales?

e Culturales:




2 ;Pertenece a alguna asociacion cultural, benéfica, deportiva? Citela y describa su actividad en ella.

3 ¢ Cuales son sus aspiraciones a corto plazo?

e Personales:

5 . Ahora que ha mencionado sus puntos fuertes, ¢ podria decir algunas de sus capacidades menos desta-
cadas o aquellas que necesita mejorar para ser mas eficaz en su trabajo, estudios...?




8., Qué motivacion le llevo a la eleccion de sus estudios actuales?




16. Otros datos que considere de interés.

A continuacion, le presentamos una serie de frases con las que usted se sentira mas o menos identificado.
La tarea consiste en que nos indique en la columna de la derecha el grado de identificacion con las mismas,
siguiendo esta clave:

1.- Si, siempre. 2.- Casi siempre me pasa. 3.- A veces me pasa.
4.- Casi hunca me pasa. 5.- No, nunca.

1.- No me siento comodo cuando hay mucha gente a mi alrededor

2.- Normalmente me desenvuelvo bien cuando estoy en reuniones

3.- Me gusta mas trabajar en solitario que en equipo

4.- Suelo llevar la "voz cantante"” cuando estoy en grupo

5.- A veces no sé que decir y me pongo nervioso

6.- No me gusta hablar en publico
7.- Siempre tengo en cuenta a la gente que hay a mi alrededor cuando
hago algun comentario o critica

8.- Siempre que puedo evito telefonear a personas que no conozco

9.- Cuando digo no a alguien me siento culpable

10.- No me molesta hablar de mis sentimientos

11.- Me gusta regatear los precios cuando hago alguna compra

12.- Me considero una persona timida

13.- A veces pierdo el control en las discusiones

14.- Me gusta conocer a gente nueva

15.- Me gustaria dar una charla o conferencia ante un auditorio

16.- A veces, me da la sensacion de que la gente se aprovecha de mi

17.- En mi ratos libres me gusta estar con mis amigos

18.- Me gusta ir a fiestas y reuniones sociales

19.- Alguna vez he comprado algo que no necesitaba porque no he
sabido frenar al vendedor

20.- Suelo iniciar las conversaciones

21.- Me cuesta hacer propuestas

22.- Cuando estoy con desconocidos, estoy nervioso

23.- No tengo problemas en admitir que no sé alguna cuestion

24.- Cuando alguien tiene una opinion contraria a la mia, me cuesta
seguir con la conversacion

25.- Cuando alguien me dice que no, no vuelvo a intentarlo

26.- Me gusta hacer cumplidos

27.- Cuando alguien me "la hace, me la paga"

28.- Cuando hago algo mal siempre pido perdon

29.- Cuando estoy con alguien de rango superior a mi no me atrevo a
llevarle la contraria.

30.- Siempre me ha costado pedir una cita a alguien del sexo contrario

Totales Puntuaciones Directas




Documentacion adicional entregada por el candidato:

Curriculum Vitae [ Expediente Académico [}
Fotocopia de Titulo Universitario [J Fotocopia de Diplomas [_]
Cartas de Presentacion de Profesores o Empresarios [ Fotografias (4) [

Fecha de presentacion: ............cceceeeeeeeennnnnn. Fecha de resolucion: .............cccccceeeienn.
Aceptado: [] Fdo. Dpto. Admisiones:

Rechazado: [}

Politica de Privacidad

Todos los datos aportados seran destinados exclusivamente para promocionar su candidatura y ocupar como alum-
no, una de las plazas que ESCUELA EUROPEA DE NEGOCIOS oferta para la proxima convocatoria del programa esco-
gido por Ud. Una vez realizada la seleccion, si no resultara idoneo para nuestro Departamento de Admisiones o Ud.
declinara la posibilidad de efectuar el programa aun siendo aceptado, mantendremos el expediente a su disposicion
durante diez dias, pasados los cuales procederemos a destruir dicho expediente.

Si hubiera sido aceptado y no ocupara plaza en la proxima convocatoria, podemos mantenerle actualizada la informa-
cion para convocatorias sucesivas, quedando sus datos en fichero automatizado propiedad de ESCUELA EUROPEA DE
NEGOCIOS pudiendo ceder los mismos y con la misma finalidad a cualquier entidad que pertenezca, o pueda pertene-
cer en el futuro al GRUPO ESCUELA EUROPEA DE NEGOCIOS, para lo cual pedimos que firme la siguiente autorizacion:

Autorizo a ESCUELA EUROPEA DE NEGOCIOS a incluirme en su fichero automatizado INFO con el fin unico y

exclusivo de mantenerme informado sobre actividades y novedades de sus programas de formaciéon y de las
Empresas del Grupo.

Podré ejecutar mis derechos de oposicion, acceso, rectificacion y cancelacion de estos datos de acuerdo con laLO
Num 15/1999 de proteccion de datos, remitiendo notificacion fehaciente dirigida al Responsable del Fichero de datos
de ESCUELA EUROPEA DE NEGOCIOS, en la direccion especificada en el Registro General de Proteccion de Datos.

Firma:
D.N.I. 0 N° de Pasaporte: ........ccccccvvvrrreireevveeireeeneneneennns FECRA: oo
€SCUELA
€UROPEN C/ Ancha, n° 8, 37002 » Salamanca
DE NEGOCIOS Tfno: 923 211589/ 670 799602 « fax: 923 260903

www.een.edu e www.master-mba.com e www.master-recursos-humanos.com

W‘H'ﬁ'. escue | aeuro Il ea. BSJ www.global-mba.com ¢ www.master-medio-ambiente.com



